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ZUSATZLICHE RESSOURCENNUTZUNG
MANAGEMENT WORKSHOP

WORKSHOP BESCHREIBUNG

Neuere neurologische Untersuchungen bestédtigen, dass viele Entscheidungen im Unbewusstsein stattfinden.
Diese Entscheidungen werden sowohl durch Erfolgserfahrungen und ,Moments of Excellence™ als auch durch
Angste und weniger gute Erlebnisse beeinflusst. Diese Ressourcen stehen uns bei richtiger Wahrnehmung auch
flr das tagliche Berufsleben zur Verfligung, nur sind wir nicht gelibt, diese Energien bei Bedarf abzurufen.

In diesem Workshop werden wir Wege aufzeigen, wie innere Ressourcen auf eine neue Art vollstandig genutzt
werden kdnnen.

ZIELGRUPPE
Manager aller Fihrungsebenen die flir Verdnderungen und Spitzenresultate verantwortlich sind.

WORKSHOP ZIELE

— Leadership starken - um das Team noch mehr zu motivieren

— Entscheidungen treffen - welche Nachhaltigkeit aufweisen

— Blockaden erkennen - und auflésen

— Grenzen erfahren - und zum eigenen Vorteil verschieben

— Ausbauen der eigenen Starken - um das Team entsprechend zu férdern
—  Sich selbst vertieft (wieder)finden - um neue Wege zu gehen

WORKSHOP INHALT

Heutige Herausforderungen des Managements
Definieren des personlichen Ziels, Ziel- und Entwicklungsraumes
Kreative Raume - Entscheidungsrdaume - Managementraume
Verandern des Verkaufsverhaltens
Geniessen einmal anders - gemeinsame Tatigkeit
Strukturieren der Ziel- und Entwicklungsraume
Auflésen der Blockaden und Angste
Moments of Excellence abrufen
Abschliessen mit Erfolgskontrolle
DAUER

Der Workshop beginnt am Mittwochnachmittag um 17 Uhr und dauert bis am Freitagabend.
Der Workshop wird durchgefiihrt durch Ueli Schapper, Systemischer Coach und Daniel J. Schwarzenbach, Sales
Performance Coach.

VORBEDINGUNGEN

Die in diesem Workshop Zeit erlebten Erfahrungen und persénliche Ausserungen werden entsprechend dem in-
dividuellen Empfinden von allen Teilnehmer vertraulich behandelt. Die Ubungen sind so ausgew&hlt, um jedem
seinen eigenen Werkzeugkoffer mit Methoden in die Hand zu geben, dass er in Zukunft noch erfolgreicher ent-
scheiden wird.

INVESTITION
Die Investition fiir den 2'2-tdgige Workshop inkl. Ubernachtungskosten und Verpflegung betragt CHF 2'890.-/
€uro 1'945.-.
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